Tenerro

@ Huvergne-Rhone-Alpes

Détail de I'offre : RESPONSABLE COMMERCIAL REGION ARA - ENERGIES RENOUVELABLES F/H

Recruteur
Titre de I'offre  RESPONSABLE COMMERCIAL REGION ARA - ENERGIES RENOUVELABLES F/H
Description des missions En tant que Responsable Commercial (région ARA) vous jouerez un role clé dans la promotion
des produits QVANTUM aupres des professionnels du secteur et vous serez chargé de former
les partenaires a leur utilisation optimale.

Missions :

Développer un réseau de partenaires : Identifier et établir des relations solides avec les
acteurs clés du secteur (bureaux d’études, architectes, ingénieurs, maitres d’ceuvre, etc.) afin
de promouvoir les solutions Qvantum

Suivi des projets : Assurer un accompagnement proactif des projets et étre I'interlocuteur
privilégié des partenaires

Proposition de solutions : Répondre aux besoins des clients en proposant des solutions
adaptées, tout en garantissant le respect des réglementations en vigueur

Formation des partenaires : Développer et animer des sessions de formation technique a
destination des installateurs et autres partenaires

Conception de supports pédagogiques : Elaborer du matériel de formation adapté a différents
niveaux de compétence

Veille technique et réglementaire : Se tenir informé(e) des évolutions techniques, des
réglementations et des tendances du marché des énergies renouvelables

Représentation de Qvantum : Participer aux salons et événements du secteur pour accroitre la
visibilité de I’entreprise sur le marché francais.

Pourquoi rejoindre QVANTUM ?

Une rémunération attractive : A partir de 60-65K (1 (négociable selon profil)

Des avantages motivants : Véhicule de fonction, carte essence, mutuelle, actionnariat salarié
Un environnement innovant : Intégrer une entreprise en pleine expansion, engagée dans la
transition énergétique et I'innovation

Un role stratégique : Contribuer activement au développement d’une marque ambitieuse sur
un marché en pleine croissance

Une autonomie valorisante : Bénéficier d’une grande liberté d’action et d’une vision stratégique
sur les projets

Une équipe internationale dynamique : Evoluer au sein d’un collectif motivé, porté par des
valeurs d'innovation et de durabilité.

Envie de relever un nouveau défi dans une entreprise en pleine évolution ? Postulez des
maintenant !
Type de contrat CDI
Télétravail Télétravail partiel possible
Rémunération 60-70 K Euro/an
Possibilité de déplacement Oui
Nom de I'organisme ONLYLYON Invest pour QVANTUM

Description de I'organisme L'équipe RH ONLYLYON Invest accompagne QVANTUM dans le cadre son développement a

Lyon!

Qvantum est une entreprise suédoise spécialisée dans le développement et la fabrication de
pompes a chaleur et de systemes énergétiques, avec pour ambition de les rendre accessibles
atous.

Dans le cadre de son expansion européenne, Qvantum a récemment créé une filiale en
France, basée a Lyon. Pour développer sa présence sur le marché francais, I'entreprise est
actuellement a la recherche de son/sa futur(e) Responsable commercial pour la Région
Auvergne-Rhéne-Alpes.

Qvantum compte plus de 400 collaborateurs engagés, répartis dans 8 pays d’Europe, et a


https://espace-membres.tenerrdis.fr/

I'ambition de développer de maniére exponentielle une présence a I'’échelle du continent et
d’occuper une position de leader sur le marché européen des pompes a chaleur.
Localisation du poste Lyon
Profil recherché Formation : Bac 4/5 Ingénieur, Génie thermique, Energie ou équivalent
Expérience : Au moins 3 ans d’expérience sur un poste similaire dans les énergies
renouvelables ou la performance énergétique
Connaissances réglementaires : Bonne compréhension des réglementations thermiques et
environnementales en vigueur
Aisance relationnelle : Excellentes compétences en communication, avec la capacité de
vulgariser des concepts techniques complexes pour différents interlocuteurs
Langues : Maitrise de I'anglais indispensable pour évoluer dans un environnement
international.
Pourquoi rejoindre QVANTUM ?
Expérience Expérimenté (3-10 ans)
Disponibilité 2 mois
Langue Francais



